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 מטרות

 .השוות ההעסקה מסגרות את גדיר•

 .זה יתוח בסיס על פרסום ועצב אותו תח ,שיווקי שאלון סח•

 .המכירה לבין ביו ההבדל ומה שיווק מהו סביר•

 .הלקוחות לשימור הדרכים את סקור•

 .לרכוש מומלץ או חובה ביטוח פוליסות אילו גדיר•
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 https://youtu.be/xYxsrWV4WJg :לסרטון קישור
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 מסגרות העסקה

 עוסק מורשה עוסק פטור שכיר

 שכר עם תלוש-
 משלם מס הכסה-
:  המעסיק" משולם ע-

ביטוח , בטוח לאומי
 מקצועיות ופסיה

שכר לפי שעה או -
באחוזים ללא מגבלת  

 שכר שתית

 קבלה בלבד-
, משלם מס הכסה-

ביטוח  , ביטוח לאומי
והפרשה  , מקצועיות
 פסיוית

שכר לפי הסכם עד  -
לשה ₪  100,000כ־
מעל סכום זה חייב  (

 )להפוך לעוסק מורשה
 

 חשבוית מס וקבלה-
, משלם מס הכסה-

ביטוח לאומי , מ"מע
ביטוח  , לעצמו ולעובדיו

מקצועיות לעצמו  
הפרשה , ולעובדיו

פסיוית לעצמו  
 ולעובדיו

שכר לפי הסכם ללא  -
 .מגבלת הכסה

 רואה חשבון

 השכיר

 העסקתו תאי ריכוז את לעובד להעביר חובה חלה המעסיק על .מראש ידוע אישי בהסכם מועסק•

 .בעבודתו החל בטרם )עובד טופס( 101 טופס על החתימה במעמד

 .לעובד להעביר המעסיק שעל תלוש מופק ועבורה חודש כל בתחילת לעובד מועברת המשכורת•

 .)מחלה וימי הבראה ימי ,חופשה ימי ,פסיה( סוציאליים תאים לספק המעסיק על•

 .)ההעסקה תאי ריכוז פי על( רווח אחוזי פי על או שעתי להיות יכול השכר•

 

 

 פטור עוסק

  תחילת טרם שכיר להעסקת בדומה העסקה תאי ריכוז לסח רצוי עסק בית י"ע מועסק אם•

 .העבודה

 קבלה להוציא העוסק על ,הכסף קבלת עם .חשבון הוצאת לאחר המשלם י"ע מועבר העבודה שכר•

 .)מ"מע מתשלום פטור( כחוק הכסה מס עבורה ולשלם
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 .פסיויות הפרשות לעצמו להפריש בחוק מחויב העוסק•

  ,פעיל לכל מוסכם מחיר או באחוזים כגון שעתית שאיה העסקה מסגרת לסכם יכול העוסק•

 .ועוד שכירות

 להתעדכן וחשוב לעת מעת משתה זה סכום( ₪ 000,100כ־ של שתית בהכסה מוגבל הפטור העוסק•

 .מורשה לעוסק להפוך הפטור העוסק על זה סכום מעל .)החשבון רואה אצל

 

 

 מורשה עוסק

  תחילת טרם שכיר להעסקת בדומה העסקה תאי ריכוז לסח רצוי עסק בית י"ע מועסק אם•

 .העבודה

 להוציא העוסק על ,הכסף קבלת עם .מס חשבוית הוצאת לאחר המשלם י"ע מועבר העבודה שכר•

 .כחוק מ"ומע הכסה מס עבורה ולשלם קבלה

 .פסיויות הפרשות לעצמו להפריש בחוק מחויב העוסק•

  ,פעיל לכל מוסכם מחיר או באחוזים כגון שעתית שאיה העסקה מסגרת לסכם יכול העוסק•

 .ועוד שכירות

 

 

 עובדים העסקת

 .עובדים 2 עד :פטור עוסק•

 .מגבלה ללא :מורשה עוסק•

 .לעובדיו )מחלה וימי הבראה ימי ,חופשה ימי ,פסיה( סוציאליים תאים לספק העוסק על*

 

 

 חשבון רואה

 והצהרות השתי הדוח במסגרת זאת לעשות מומלץ אך חשבון לרואה לפות חייב לא :פטור עוסק•

 .החשבון רואה של מעלותו כסף יותר הרבה לעלות עלולות באלו טעויות .ההון

 יותר מורכבת זו במסגרת חשבוות ההלת אך חשבון לרואה בפייה חייב לא :מורשה עוסק•

 ,כן על .'וכד במס ,מ"במע מוכרות הוצאות ,במקור מס יקויי וכוללת הפטורה החשבוות מההלת

 .השה כל לאורך צמוד לליווי חשבון לרואה לפות מומלץ
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 ביטוחים סוגי
 .'ג צד אישיות תאוות ביטוח1.
 .מקצועיות ביטוח2.
 .מעבידים חבות3.

 הביטוח

 המקצועית באחריותו שאין אישיות תאוות כגד מבוטח המתאמן :'ג צד אישיות תאוות ביטוח•

  חלה .'וכד אחר ממתאמן פגיעה ,זהירות חוסר ,חלקה רצפה עקב פגיעה כגון המדריך של הישירה

 .זה בביטוח מתאמיו את לבטח השרות ותן על חוקית חובה

  כגון המדריך של המקצועית מרשלותו הובעת פגיעה כגד מבוטח המתאמן :מקצועיות ביטוח•

 את לבטח השרות ותן על חוקית חובה חלה .'וכד מותאם לא אימון ,התרגיל של כון לא ביצוע

 .זה בביטוח מתאמיו

  את להשלים בא זה ביטוח .העבודה בזמן שלו אישיות תאוות כגד מבוטח העובד :מעבידים חבות•

  עובדיו את לבטח המעסיק על חוקית חובה חלה .הלאומי הביטוח של העבודה תאות הביטוח

 .זה בביטוח

 

 והבהרות סייגים

   'ג צד האישיות התאוות ביטוח גם .מעבידים חבות בביטוח המעסיק י"ע יבוטחו שכירים מדריכים•
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 תאי בריכוז אחרת הוגדר אם אלא( השכיר המדריך על ולא המעסיק על יחולו המקצועיות וביטוח

 עלול העובד ולכן העובד של ולא המעסיק של הו הביטוח כי לזכור יש ,זאת עם יחד .)ההעסקה

 גם לשקול יש כן על .המעסיק מצד והן הלקוחות מצד הן אישיות זיקין לתביעות חשוף להיות

 .שכיר במדריך מדובר אם גם עצמאי ביטוח רכישת

  עסק לבית שרות ותים אם אלא( ל"ה לביטוחים לדאוג חייבים מורשה או פטור עוסק מדריך•

  ביטוח רכישת גם לשקול יש ,לעיל כאמור ,זה במקרה גם .)לקוחותיו את אלו בביטוחים המבטח

 .עצמאי

 המקצועיות ביטוח פוליסת ואת 'ג צד האישיות התאוות ביטוח פוליסת את לרכוש להקפיד יש•

 שוות ביטוח חברות ובין שוים סוכים בין עייים יגודי למיעת סוכן אותו ואצל חברה באותה

 .זיקין תביעת של במקרה
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 שאלון שיווקי 

 ?שיווקי שאלון מהו

 .שיווקית מודעה לביית מפתח מילות

 .להיגיון ולא לרגש הפוה שאלון

 :השיווקי השאלון מרכיבי

 הפעילות בבחירת תחושות•

 הפעילות במהלך תחושות•

 הפעילות להמשך ציפיות•

 המלצות•

 כזה שאלון .לקוחותיו י"ע ברצון ייעה כון הבוי שאלון ולכן רצון שביעות סקרי אוהבים לקוחות

 בהיבט .הפעילות לשיווק גלם כחומר שישמש מידע וקבלת מחד השרות איכות על בקרה לו יאפשר

  השאלון על ,כן על .השיווקיות במודעות תשמשה אשר מפתח מילות להיב השאלון מטרת השיווקי

  סוף .שכלתיות תמיד ולא רגשיות הן שיווק מסע לכל והתגובות מאחר להיגיון ולא לרגש לפות

 להתקשרות פרטים השארת כולל( ?ולמה זו פעילות על תמליץ למי :כגון שאלה לכלול חייב השאלון

 .אפשריים לקוחות מול ישיר לשיווק אפשרות לו ותן זה מידה .)אדם אותו עם
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 שאלון שיווקי לדוגמא

  / ז :מין   ____ :גיל
 ?הכושר לחדר כשרשמת הרגשת איך
 ?הכושר בחדר לעשות לך כיף הכי מה
 ?הכושר בחדר מתאמן כשאתה מרגיש אתה מה
 ?הכושר בחדר מהאימון להשיג תצפה מה
 ?הכושר בחדר מהפעילות תועלת להפיק יכול לתחושתך עוד מי
 _________ :קרבה ____________, :'טל ____________, :שם
 _____________________ :זו מפעילות יפיק הוא לתחושתך מה

 מילים( המפתח מילות של יתוח לערוך יתן התשובות קבלת לאחר*
 .)הלקוחות רוב אצל הרבה הכי עצמן על החוזרות

 .ייעודיים יעד לקהלי ממוקד פרסום ליצירת שיווק מודעות פילוח מאפשר :ומין גיל•

 לחדר להירשם אשים שדוחפות מפתח מילות ייב :"?הכושר לחדר כשרשמת הרגשת איך"•

 .הכושר

  ייב :"?הכושר בחדר מתאמן כשאתה מרגיש אתה מה" ,"?הכושר בחדר לעשות לך כיף הכי מה"•

 .מהפעילות לצפות יתן מה ,הכושר לחדר להירשם כדאי למה שיתארו מפתח מילות

  מהפעילות לצפות יתן מה שיתארו מפתח מילות ייב :"?הכושר בחדר מהאימון להשיג תצפה מה"•

 .הכושר בחדר

 ללקוחות הפיות מספק :"?הכושר בחדר מהפעילות תועלת להפיק יכול לתחושתך עוד מי"•

  כזו שיחה .משפחה קרוב או חבר י"ע שהופו כמי ולהזדהות להתקשר יתן אליהם אפשריים

 .לפעילות הצטרפות של גבוה אחוז כ"בד מיבה
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 יתוח לדוגמא של שאלון שיווקי

20-16 40-20 60-40 

  ז  ז  ז

 צבא
 מראה
 כושר
 כוח

 מראה
 חיטוב
 כושר
 חברות

 כושר
 חברה
 בראה

 מוחה
 מראה
 חברות

 בריאות
 מראה
 יכולת
 תפקוד

 מראה
 בריאות
 תפקוד

י  "יצור עתה מודעה שיווקית על סמך מילות המפתח שיתו ע
 .20-16שים בגילאי 

  בכיווי ההבדלים את בבירור לראות יתן ,ומין גיל פילוחי לפי המפתח מילות את שריכזו לאחר

 .שוק פלח לכל השיווק
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 יסוח מודעה שיווקית על סמך מילות המפתח

 ?מחוטבת להראותחשוב לך 
 ?לכושררוצה להיכס 

 
 הרשמי עוד היום לחדר הכושר

 
 .שרוצות אותו דבר חברותותפגשי 

 
 ...פרטים והרשמה

  לתחושה ופוות המפתח מילות על המבוססות לקוראת הפוות שאלות כולל השיווקית המודעה מבה

  ההוראה לאחר .כן היא השאלות על התשובה אם לבצע יש אותה הוראה מופיעה כך אחר מיד .ולרגש

  בסוף .ההרשמה לאחר לצפות יתן מה המתאר מפתח מילות או מילת הכולל וסף משפט מופיע

 .התקשרות פרטי יתן המודעה

 

  והן השיווקיות במודעות להדגישן מומלץ ולא בלבד הדוגמא לשם הודגשו המפתח מילות :הערה

 .הכללי המלל בתוך להיטמע אמורות
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 שיחת השיווק

 לקבל אפשרי לקוח הזמת
 וללא תשלום ללא בסיסי מוצר

 .התחייבות

 הטלמיטיג טכיקת

  יתרשם לקבלו לקבל שיגיע לקוח כי התפישה מתוך פעמי החד החימי במוצר מתמקדת זו שיווק גישת

  ותן ולא מזויף החימי המוצר המקומות ברוב( תשלום ללא אמיתי מוצר לתת השרות ותן מכות הן

 שרות את ולרכוש והבטוח הוח במקום כבר להישאר הלקוח יעדיף ,זה במצב .ממקצועיותו והן )כלום

  ובעל אמיתי יהיה החימי שהשרות חשוב ,זאת עם יחד .אחר במקום דומה שרות יחפש ולא ההמשך

  או מזויפים חימיים מוצרים מספקים אשר בשוק הוכלים ריבוי בגלל .ללקוח מוחשי מוסף ערך

  להשיג מאפשר כזה מצב דווקא ,מאידך .לושא רבה חשדות ישה בתשלום השרות ברכישת מותים

 .תשלום ללא ערך ובעל אמיתי שרות קבל אם הלקוח מצד חיובית דעה
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 מכירה

 מכירה מוצרי 4
 .תשלום ללא פעמי חד מוצר1.
 .בסיס מוצר2.
 .חבילה מוצר3.
 .השלמה מוצרי או המשך מוצר4.

 מכירה מוצרי

 .לו תורם השרות כמה עד ולהרגיש מהשרות להתרשם ללקוח מאפשר :פעמי חד חימי מוצר1.

  עייים בארבע לשווק גם מאפשר המתעיין עם הישיר המפגש .יסיון אימון להיות יכול כזה מוצר

 .השיחה את לתק הלקוח מצד אפשרות ללא המשך מוצרי

  .מאיימת לעיתים אשר טווח ארוכת התחייבות ללא שרות לרכוש ללקוח מאפשר :בסיס מוצר2.

  להרגיש ועדיין השרות את לקבל ללקוח מאפשר כזה מוצר .אימוים 5 של כרטיסייה לדוגמא

 .שיבחר מתי השרות את להפסיק יכול שהוא בוח

 שרות תקופת על להתחייבות הלקוח את מחייבת אחד שמצד מורחבת שרות חבילת :חבילה מוצר3.

:לדוגמה .הפעילות על החה או VIP מועדות בהטבת הלקוח את מזכה שי ומצד יותר ממושכת

 מזרן ,דלגית ,גומייה( אישית אימון ערכת או .תשלום ללא וסף אימון וקבל אימוים 10 על שלם

 .אימוים 15 חבילת לרוכשים במתה )...'וכד

 :לדוגמא .החבילה מוצר את מרחיב או מחליף שאיו וסף מוצר :השלמה מוצרי או המשך מוצר4.

 .VIP ללקוחות מוזל ובמחיר המדריך דרך ספורט ציוד רכישת
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 שימור לקוחות

היעדרות 
 מפעילות

 יום הולדת

עדכון על 
 התקדמות

מבצעים  
 והטבות

 VIPמועדון 

שאלון 
 שביעות רצון

  תחושת את לטפח כדי הן טלפוית פיה יקבל מפעילות שעדר לקוח :מפעילות היעדרות•

 .בכסף לזכותו במקום שהפסיד לפעילות חלופי מועד לתאם כדי והן האכפתיות

  פייסבוק דף יש אם .ההולדת ליום רגיל דואר או ל"בדוא ברכה איגרת משלוח :הולדת יום•

 .שם גם זאת לעשות יתן ללקוחות

  ליידע גם חשוב ,כן על .להשגה היתים בייים יעדי להגדיר חשוב תהליך בכל :התקדמות על עדכון•

 המקצועי בפן ההתקדמות אחר לעקוב לו מאפשר כזה שוטף דיווח .כזה יעד השיג אם הלקוח את

 .לפעילות ההיעה את לשמר ללקוח ומאפשר

 .ועוד החות ,וספים מוצרים ,המשך לחבילות בוגע עדכון :והטבות מבצעים•

  כי שמרגיש לקוח .לקוחות מועדון הו אמן הלקוח את להשאיר הטכיקות אחת :VIP מועדון•

 אמן לקוח ולהיות לפעול ימשיך ,זו חברות בזכות ייחודיות הטבות ובעל ייחודי במועדון חבר הוא

 .זמן לאורך

  שמעת דעתו כי להרגיש ללקוח חשוב יותר ועוד לו חשובה הלקוח של דעתו :רצון שביעות שאלון•

 .לשיווק מפתח מילות ביתוח גם אותו משרת כזה אלון ,בוסף .וחשבת
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 תודה רבה תודה רבה
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